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DALEN/ARVIKA. P4 gdng med foretag inom aterbruk

Dalen, redani dag har han cirka1 000 fénster till forsaljning.

Han tar till vara pa grejerna

ANVANDNING. Aterbruk av bygg-
nadsmaterial star hogt pa Viktor
Larssons agenda. Ett foretag med
lager och butik inom detta omrade ar
under uppbyggnad.

Viktor Larsson har inte bara
byggnadsfirma och ér fastig-
hetsigare av Skonvik i Dot-
tevik (se separat artikel).
Han satsar dven pa aterbruk
av byggnadsmaterial, i dag
framst fonster och dorrar.

- I forsta hand ett lager
och sedan butik, allt detta i
en ekonomibyggnad i Dalen
utanfor Arvika, siger han.

Viktor utokar sitt lager ef-
terhand och har i dag cirka 1
000 fonster och 500 dorrar i
egen dgo forutom allehanda

beslag och skifferplattor
med mera. Ett av flera start-
skott for planerna pa en ater-
bruksbutik var nar han fick
kopa Miljopunktenslager da
den besldktade verksamhe-
teni Arvika upphorde, ink6p
som gett bade 6kad lust och
ringar pa vattmet.

- Nu nér folk borjar veta
att jag har den har verk-
samheten kontaktar de
mig. Det visar sig att det
finns hur mycket grejor
som helst hemma hos folk.

Viktor Larssonsatsar pa dterbruk av byggnadsmaterial, bland annat fénster. Planen dr att sa smaningom fa till en butik i

Jag béde far grejor och ko-
per dem.

Idén till ett féretag inom
dterbruk har vixt fram ef-
terhand och har dven sin
grund i det han sdg och ser
som snickare. Nar Viktor
exempelvis byter fonster
hos en kund har kédnslan
allt mer blivit att det ar
synd att slinga de gamla.
Aldrade fonster kan ju an-
vandas de med och pa den
vagen dr det.

Du dr dvenlite allergisk

mot standardmatt och

villkommabort frandet
férproducerade, du gillar
inteatt allt skagjutasi
samma form. Menfinns
marknaden fordina
idéer? Vilkablir dina
kunder?
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- Forhoppningsvis vem
som helst, jag vill halla det
lite opretentiost enkelt. Jag
tycker att andra byggnads-
vardsbutiker kan bli lite ex-
kluderande, uteslutande,
man maste kunna sd himla
mycket om byggnadsvard for
att kunna handla dér. Sedan
bryr jag mig inte om vad folk
anvinder grejornatill, det pri-
méra ir att de dteranvinds.

Etableringstid

- Nir det géller marknader
ser jag tvd framfor mig, dels
de namnda som haller pa
med byggnadsviérd och dels
de som bara vill ha en billig
dorr till sitt garage och dar
man inte behover kopa nytt.
Jagvill tillgodose bada dessa
parter.
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Det ska vara opretentidst och enkelt att handla hos Viktor,

ar hans malsattning.
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Viktor Larsson ir beredd att satsa ritt lang tid fér fa fartsitt

foretaginomaterbrukav byggnadsmaterial.

Larsson héller lite l3g
profil infor starten avdenna
verksamhet, han ar inte s3
mycket for hemsidor eller
annan marknadsforing utan
hoppas pd mun-mot-mun-
metoden och néjda kun-
der. Han rdaknar aven med
ganska ldng etableringstid
innan det blir riktig snurr
pa det hela. Redan i dag ar
han dock i géng och det gar
braattképabade dorrar och
fonster och lite annat hos
honom.

- Man maste vara beredd
att satsa nigra ar pa detta.
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, , Nu nar folk
borjar veta
att jag har den har
verksamheten
kontaktar de mig.
Det visar sig att
det finns hur
mycket grejor
som helst hemma
hos folk. Jag bade
far grejor och
koper dem”

Viktor Larsson



